PRODUTOS DIGITAIS

Crie infoprodutos com IA, usando apenas o seu celular.
Venda, lucre, sem aparecer e sem gastar nada.
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INTRODUCAO -

Sua Maquina Esta
Prestes a Ser Ativada

Vocé ja consome produtos digitais todos os dias. Um
video no YouTube, uma musica no Spotify, um eBook
no celular, uma dica no Instagram, um curso online...
tudo isso faz parte da sua rotina. A diferenca é que, até
agora, vocé estava apenas do lado de quem consome.
Mas e se a partir de hoje vocé estivesse do outro lado
— do lado de quem cria, vende e lucra com isso?

Este eBook é um guia simples e direto para te ajudar a
criar seu primeiro infoproduto, mesmo que vocé esteja
comegando do zero. Sem precisar aparecer. Sem
investir dinheiro. E usando apenas o que vocé ja tem:
seu celular, sua criatividade e as ferramentas gratuitas
que vamos te mostrar aqui.

Aqui, vocé ndo vai encontrar férmulas magicas ou
promessas vazias. Vocé vai encontrar o que realmente
funciona. Um passo a passo pratico, baseado em quem
também comecou do zero e hoje transforma
conhecimento em renda todos os dias, com produtos
digitais simples, acessiveis e escalaveis. Esse é o seu
primeiro passo logico.

iknow.click
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INTRODUCAO

Vocé vai entender como funciona a verdadeira
Maquina de Produtos Digitais — e vai ativar cada
etapa dela:

® Ter uma boa ideia

® Criar o seu conteudo e o produto digital

® Encontrar o publico certo

® Fazer uma oferta que vende

® Colocar para vender de forma automatica

® E depois, escalar tudo isso para lucrar mais e
mais, sem depender de sorte.

Se vocé quer sair da estagnacdo, buscar uma nova
fonte de renda ou comecgar um projeto digital com os
pés no chao, vocé esta no lugar certo. Este € o seu
ponto de partida.

Ative sua maquina. O seu momento chegou. Desistir
nao € uma opgao, esse é o segredo para dar certo.

Agora vamos comecar.

ATIVE SUA VONTADE
DE FAZER DAR CERTO

iknow.click @
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Onde Tudo Comeca

Todo produto digital nasce de uma ideia simples. As
vezes, ela surge de algo que vocé ja sabe, de algo que
aprendeu, de uma dificuldade que superou ou de uma
habilidade que usa no dia a dia. Mas o mais importante
é entender: vocé nao precisa ser expert em nada para
comegar. O que vocé sabe, vive ou faz pode ajudar
alguém — e isso ja vale ouro.

Neste médulo, vamos te mostrar como encontrar
ideias que vendem, mesmo que hoje vocé ache que
nao tem nada para oferecer.

@ O que é um infoproduto?
Um infoproduto é qualquer conteddo em formato
digital que vocé pode criar, vender e enviar pela
internet. Pode ser um:
e ¢ eBook (PDF)
¥ Curso gravado
{7 Audiobook ou 4udio-curso
ul Planilha, modelo ou infografico
- Roteiro, guia, checklist, tutorial...
0 App, software, etc

iknow.click
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E como se vocé colocasse um pouco do seu
conhecimento em um “arquivo” e depois vendesse
esse arquivo para quem precisa daquilo. Simples
assim. Criou uma vez, vende varias vezes. Ndo precisa
estoque, ndo precisa correio. S6 precisa de uma ideia
boa e uma entrega digital.

Como ter boas ideias de infoprodutos?
Se vocé acha que ndo tem ideia nenhuma... respira.
Toda boa ideia comega respondendo a uma simples
pergunta:
"O que eu sei que pode ajudar alguém?”
Mas se vocé ainda esta travado, aqui vao formas
simples de encontrar ideias lucrativas:

. 1. Olhe para sua prépria vida

e Vocé ja superou alguma dificuldade? Pode ensinar
iSSO.

e Tem um talento que todo mundo elogia?
Transforme em produto.

e Ja ajudou alguém com alguma dica que
funcionou? Isso é valor.

Exemplo: Uma mae solo que era 6tima em organizar
refeigdes criou um guia de planejamento semanal com
dicas praticas e faceis. Fez no Google Docs, salvou em
PDF e vendeu no Instagram. Hoje tem um perfil
voltado para isso e ja vendeu centenas de cépias.

iknow.click
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IDEIA

= 2. Observe as dores das pessoas ao seu redor
e O que seus amigos ou familiares reclamam?
e Quais perguntas vivem te fazendo?
e O que muita gente precisa aprender, mas ninguém
ensina direito?

Exemplo: Um ex-motorista de app que ficou
desempregado criou um eBook contando sua
experiéncia e dando dicas praticas para quem quer
empreender, sem ter um carro préprio. Encurtando o
caminho de quem esta apenas comeg¢ando, evitando
erros e mostrando formas de lucrar mais. Vendeu no
WhatsApp. Em um més, ja ganhava mais do que antes.

@ 3. Pesquise o que as pessoas estdo procurando
na internet

Use ferramentas gratuitas para descobrir temas em alta:
e Google Trends: mostra o que estda bombando agora.

e AnswerThePublic: revela duvidas reais das pessoas.
e Redes sociais: olhe os comentarios de videos, posts
e canais. As dores estao ali.

* YouTube

Google

Q. como|

Q. como

como fazer a foto virar desenho

a ltalia
como fazer a trend do boneco na caixa

Q, como desativar o instagram

iknow.click
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IDEIA

& Ferramentas que te ajudam a gerar ideias

e ChatGPT: pec¢a sugestdes como “ideias de eBooks
para maes com pouco tempo” ou “temas de cursos
para iniciantes em culinaria”. Ele gera ideias rapidas
e variadas.

* YouTube: digite um tema e veja os videos mais
vistos. Qual titulo atrai? Qual problema resolve?

* Hotmart / Udemy: veja os produtos mais vendidos.
Entenda como foram criados e adaptados ao
publico.

» Notas do seu celular: anote tudo. Toda ideia vale
ouro quando for o momento certo.

‘2 Mini Exercicio - Roteiro das 3 Perguntas
Pegue papel, celular ou seu bloco de notas e responda:
* O que eu sei fazer bem ou com facilidade?
* Que problema eu ja enfrentei (e resolvi) na vida?
* Qual tipo de conteudo eu gosto de consumir (e
posso criar algo parecido)?

Essas respostas ja podem te dar 2, 3 ou até 10 ideias de
infoprodutos prontos para nascer. O segredo nao é ter
“a melhor ideia do mundo”. O segredo é comecgar com o
que vocé tem hoje.

iknow.click @
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IDEIA

Ative a IDEIA na sua maquina agora
Sua ideia nao precisa ser perfeita. Ela precisa ser clara e
util para alguém.
Se vocé tiver isso, ja estad pronto para o préximo passo:
criar seu conteudo.
No préximo mdédulo, vocé vai aprender como
transformar essa ideia em um produto digital real —
com ajuda da |IA e ferramentas gratuitas.

ATIVE SUA IDEIA HOJE

TEMOS UM CONTEUDO EXCLUSIVO E FOCADO EM
COMO TER BOAS IDEIAS, COM EXEMPLOS REAIS DE
PRODUTQOS DIGITAIS DE SUCESSO PARA TE INSPIRAR
OU SIMPLESMENTE MODELAR. SOLICITE O LINK

PELO WHATSAPP.

iknow.click @
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CONTEUDO

Transformando sua Ideia
em Produto Digital

Agora que vocé ja tem uma ideia clara, chegou a hora
de transformar essa ideia em algo real: o seu primeiro
infoproduto. Esse € o momento em que vocé comeca a
ver tudo tomando forma.

A boa noticia é: vocé nao precisa saber editar videos,
escrever como um escritor profissional ou ser
designer. Existem ferramentas que fazem isso por
vocé. E o melhor: sdo gratuitas e funcionam até no seu
celular.

Vamos mostrar como vocé pode criar um produto
digital simples e profissional — seja um eBook, um
curso em video, um audio, ou até uma planilha util.

o
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Qual tipo de produto digital vocé quer criar?
Para iniciantes, os formatos mais simples e lucrativos

o O B

sdo:

& eBook /
Guia em PDF

Tipo

+ eBook / Guia em
PDF

& Mini curso gravado

(" Audio / Audiobook

il Planilha / Modelo

& Mini curso {0 Audio /
gravado Audiobook
Vantagem

Facil de escrever,
6timo como produto de
entrada

Valor percebido alto,
pode vender mais caro

Simples, ideal para
guem quer apenas
gravar a voz

Util, pratico, pode ser
vendido varias vezes

ul Planilha /
Modelo

Recomendado se
VocCeé...

Gosta de escrever,
ensinar ou organizar
ideias

Prefere explicar
falando, sem precisar
aparecer

Fala bem ou quer ler
algo em voz alta

Tem facilidade com
organizacédo ou Excel

®
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CONTEUDO

Como criar seu produto com ferramentas gratuitas?
Abaixo, mostramos um caminho simples e realista para
cada tipo de conteudo. Use o que estiver mais
confortavel para vocé agora:

¢ Criar um eBook ou guia (passo a passo)

e Escreva no Google Docs: é gratuito, salva
automatico e funciona até pelo celular.

e Organize os capitulos com base na sua ideia. Use
topicos simples, como se fosse explicar para um
amigo.

e Use o ChatGPT para te ajudar a estruturar seu
ebook, revisar e até sugerir frases melhores.

* Finalize no Canva: faga uma capa profissional e
monte a diagramagao do PDF. Ele ja tem modelos
prontos.

e Exporte em PDF e pronto! Vocé tem um
infoproduto.

#® Dica: eBooks entre 10 e 30 péginas funcionam
muito bem e sdo rapidos de criar.

ChatGPT

iknow.click
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CONTEUDO

& Criar um mini curso gravado (sem aparecer)

Escreva o roteiro das aulas com ajuda do ChatGPT
(ex: “Roteiro para curso basico de (sua ideia) para
iniciantes”).

Crie slides no Canva com seu conteudo.

Grave a tela com OBS Studio ou Zoom. Fale ou
gere narragdes artificiais sobre os slides sem
mostrar o rosto.

Edite no CapCut (celular ou PC). Da para cortar
erros, colocar titulo, texto audios e musica.

Salve os videos e pronto: vocé tem um curso que
pode vender em qualquer plataforma.

# Dica: cursos com 3 a 5 aulas curtas ja s3o
suficientes para um primeiro produto.

I esSA

@
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CONTEUDO

{7 Criar um audio-curso ou audiobook
e Use um roteiro ou seu préprio eBook como base.
e Grave a voz no celular ou Audacity (no
computador). Leia ou explique com naturalidade.
Se preferir, gere narra¢des de IA completas no
CapCut online.
e Edite para remover pausas e ruidos.
e Salve em MP3 e envie como material bonus ou
como produto principal.
#® Dica: combine com PDF ou guia de apoio para
valorizar ainda mais.

! 56 E3

< CapCut

Cancelar

Jo— Gravador

ulnlll Voice Recorder

Gravagédo nova m A u d dC 1 ty

O,
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CONTEUDO

ul Criar planilhas, modelos ou checklists
* Use o Google Sheets ou Canva (tem modelos
prontos).
e Crie algo util: controle financeiro, calendario de
conteudo, planejamento de estudos, etc.
e Customize para facilitar o uso do cliente (cores,
instrugdes, férmulas simples).
e Exporte como PDF, PNG ou XLSX e pronto!
# Dica: se possivel, adicione uma mini explicacdo de
como usar o material (em PDF ou video curto).

Planilha sem titulo ¥ [a] @ Comparti
- partilhar  ~
B e " = +

Editar Ver Inserir Formatar Dados Ferramentas Extensdes Ajuda
QA 6 e & F 100% -~ RS % O 0 3| Padra. ~ [ —(10)]+ B I 5 A|> @ i & @ Tabelas
M

L E—

2 h B ©

Google Sheets
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CONTEUDO

Dica extra: Combine formatos
Vocé pode criar um pacote simples e aumentar o valor
percebido:
Exemplo:
e eBook + audio do conteudo
e Planilha + video explicando como usar
e Mini curso + checklist de acompanhamento

Lembre-se: feito é melhor que perfeito
N&o espere ficar tudo perfeito para lancar. Seu
primeiro produto pode ser simples — o que importa é
que ajude alguém a resolver um problema real. Isso ja
é suficiente para vender.
Comece pequeno. Melhore com o tempo. Evolua com
o feedback. Mas o mais importante: crie e publique.

Ative o CONTEUDO na sua maquina agora
Com sua ideia validada e seu contetdo criado, o seu
infoproduto ja existe.

Agora, vamos descobrir quem vai comprar de vocé.
Proxima etapa: encontrar o publico certo.

# Conteldo @

iknow.click @
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PUBLICO

Quem Vai Comprar de
Vocé

Vocé ja tem uma ideia. Jad comecgou a criar seu
produto. Agora vem uma das etapas mais importantes:
descobrir quem € a pessoa certa para comprar o que
vocé esta criando.

Isso é essencial porque nao adianta ter um 6timo
infoproduto se ele ndo chega as pessoas certas. A boa
noticia? Vocé nao precisa agradar todo mundo.
Precisa ajudar alguém especifico com clareza — e isso
vende muito mais.

L=, O que é o publico-alvo?
O publico-alvo (ou avatar) é o perfil da pessoa ideal
para o seu produto. E aquela pessoa que:

e Tem o problema que vocé resolve.

» Esta buscando por uma solucdo.

e Tem interesse em aprender o que vocé tem a

oferecer.

Quando vocé acerta esse publico, sua oferta se
conecta, gera valor — e a venda acontece.

iknow.click
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PUBLICO

“2 Como descobrir seu publico ideal? (de forma
simples)
Nao precisa ser técnico. Basta responder com
sinceridade:
* Quem mais se beneficiaria do que vocé criou?
* Qual problema essa pessoa enfrenta hoje?
¢ Onde ela costuma buscar ajuda ou conteudo?
e Como ela gostaria de resolver esse problema
(rdpido, barato, discreto)?
e Vocé conhece alguém assim pessoalmente? Isso ja
é um 6timo comeco.

iknow.click @
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«« Exemplos de publicos comuns que compram

produtos digitais:

Puablico

Mé&es com pouco tempo

Jovens sem direcdo na
carreira

Donas de casa organizadas

Pessoas endividadas

Estudantes

Motoristas, vendedores,
autbnomos

Exemplo de infoproduto
que eles compram

Guia de planejamento de
refeicdoes

Curso sobre como comecar no
digital

Planilhas de controle de
limpeza e rotina

eBook com plano simples de
educacéo financeira

Resumos, mapas mentais,
técnicas de memorizagéo

Audio-aulas que podem ouvir
no celular

Exemplo: Uma mulher que adorava ensinar receitas

criou eBooks com ideias de doces faceis para

vender. O publico dela? Pessoas querendo uma

renda extra. Resultado: vendeu muito no WhatsApp
e no TikTok, sem nem aparecer.

iknow.click @
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. Como validar seu publico (sem gastar nada)
Aqui vao formas rapidas de sentir se sua ideia esta
alinhada com o publico certo:

Converse com 3 a 5 pessoas que se encaixam
nesse perfil. Pergunte: “Vocé compraria algo
assim?” ou “Se existisse isso por RS XX, vocé se
interessaria?”

Publique enquetes ou perguntas no Instagram,
status do WhatsApp ou grupos de Facebook. Veja
0 que as pessoas respondem.

Use o ChatGPT para simular perguntas que esse
publico teria e ja treine como responder.

=] Ferramenta bonus - Roteiro “Pergunte &
Lucre”

Use esse mini questionario para entender seu publico
de forma rapida (em mensagens, entrevistas ou
pesquisa online):

Qual é sua maior dificuldade sobre [tema do seu
produto]?

Vocé ja tentou resolver isso antes? O que ndo
funcionou?

O que vocé mais gostaria que existisse para te
ajudar?

Quanto vocé estaria disposto a pagar por uma
solugdo simples?

Onde vocé costuma buscar ajuda: YouTube,

Google, Instagram, WhatsApp?
iknow.click @


https://chatgpt.com.br/
https://www.iknow.click/

21

PUBLICO

Com essas respostas, vocé pode ajustar sua
linguagem, seu conteudo e até o formato do seu
produto — tudo com base na realidade do seu publico.

@ Ative o PUBLICO na sua maquina agora

Agora vocé sabe quem vai comprar, 0 que essa pessoa
sente e como ela quer ser ajudada.

Vocé estd a um passo de transformar o seu
infoproduto em uma oferta irresistivel.

No préximo mdédulo, vamos falar sobre como
apresentar seu produto de forma que ele venda —
mesmo que vocé esteja comegando agora.

iknow.click @
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OFERTA

Como Fazer Seu
Produto Ser Desejado

Vocé ja tem uma ideia, criou seu conteudo e sabe
quem € o publico certo. Agora vem a parte mais
estratégica: oferecer seu produto de forma que a
pessoa sinta vontade de comprar — na hora.

Isso é o que chamamos de oferta. E sim, existe um
jeito simples de criar uma oferta irresistivel, mesmo
gue vocé nunca tenha vendido nada na vida.

T O que é uma oferta?

Oferta é a forma como vocé apresenta o seu produto.
E o jeito que vocé fala sobre ele, o valor que transmite,
o problema que resolve e os beneficios que entrega.

A maioria das pessoas fala sé do produto ("é um eBook
de 20 paginas”)... mas o que realmente vende é o
resultado que ele proporciona (“*é um plano pratico
para vocé sair das dividas em 30 dias”).

#® Oferta ndo é o produto. Oferta é o que ele faz pela
pessoa.

RN
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OFERTA

3¢ A Estrutura Bésica de uma Oferta que Vende

Problema/Dor
Comece falando do problema que seu publico sente. Use
a linguagem dele. Ex: “Vocé sente que trabalha o més
inteiro e nunca sobra dinheiro?”

Promessa/Resultado
Mostre o que seu produto entrega. Ex: “Esse guia vai te
ajudar a organizar sua vida financeira com 1 planilha e 3
passos simples.”

Beneficios (ndo caracteristicas)
Mostre como o produto melhora a vida da pessoa.
Ex:"Vocé vai gastar menos tempo, parar de se endividar e
ter paz no fim do més.”

Bonus (opcional, mas poderoso)
Um extra que agrega valor. Ex: Ao comprar o guia, vocé
ainda recebe um audio exclusivo com dicas praticas.”

Urgéncia
Uma razdo para comprar agora. Ex:"Esse material esta
disponivel com bénus sé até domingo.”

Chamada para agéo (CTA)
Diga o que ela deve fazer. Ex: “Clique aqui para garantir
seu acesso.”

iknow.click @
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Exemplo de uma Oferta Simples

“Ja tentou organizar sua rotina, mas nunca consegue
manter o foco?

O Planner Digital Produtiva em 7 Dias vai te ajudar a
criar habitos simples e eficientes, com paginas prontas
para comecar hoje mesmo.

/ Layout leve, pronto para usar no celular ou
imprimir

/ Dicas de produtividade para quem tem pouco
tempo

/ Bbnus: video explicando como usar o planner
*Disponivel com bdnus sé essa semana.

Clique aqui e comece agora sua nova rotina.”

/ Gatilhos mentais que aumentam a convers3o
Sem exageros, mas usados com inteligéncia:
e Autoridade: "Criado por quem ja aplicou isso com
resultados reais.”
» Escassez: “Vagas limitadas”, “até hoje”, “s6 20
downloads gratuitos”.
e Prova social: "Mais de 300 alunos ja aplicaram
esse método.”
e Especificidade: "Aprenda em 7 passos”, “Plano de
21 dias”, “"Guia de 10 péaginas praticas”.
iknow.click @
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OFERTA

%X Ferramentas para criar sua pagina de oferta

e Canva: para criar uma pagina visual, tipo flyer ou
apresentacao.

e Google Docs: para escrever um texto direto com link
de pagamento.

e Hotmart / Eduzz / Kiwify: criam paginas automaticas
com checkout embutido.

e Linktree / Mssg.me / Cartpanda: para organizar links

e CTAs no seu Instagram ou WhatsApp.

Bénus: Checklist da Oferta Irresistivel

Estou falando da dor que meu publico sente
Mostro o resultado que ele vai alcangar

Listei os beneficios (ndo s6 o que tem no produto)
Adicionei algum bdnus ou diferencial

Criei uma chamada clara para a agao

Usei gatilhos de urgéncia ou escassez

Estou vendendo com leveza, ndo pressao

Ative a OFERTA na sua maquina agora
Vocé ndo precisa forgar nada. Apenas mostre com
clareza o valor que o seu produto tem para quem precisa
dele.
A partir de agora, sua maquina ja tem um produto e uma
oferta que conecta e converte.
No préximo mdédulo, vamos falar sobre vender mesmo
sem seguidores, sem aparecer e sem depender de
anuncios caros.
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Como Vender Mesmo
Sem Seguidores

Chegou a hora de colocar sua maquina para rodar e
comecar a vender seu produto digital de verdade.
Mas talvez vocé pense:

“"Eu nem tenho seguidores...”

“"Nao tenho audiéncia, como vou vender?”

"Nao sou bom de marketing...”

A verdade é que vocé nao precisa ser famoso, nem ter
milhares de seguidores para comecar a vender.

Vocé so precisa de um produto util, uma boa oferta
(que ja vimos anteriormente!) e as estratégias certas
para alcancar as pessoas.

iknow.click
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VENDA

© O mito de “precisar aparecer”

Muita gente acredita que precisa ficar gravando
videos, fazer dancinha, virar influencer pra vender...
Mas existe um caminho silencioso, mais discreto e
totalmente possivel — ideal pra quem quer vender no
digital sem exposicao.

Vocé pode vender:

Usando grupos estratégicos (WhatsApp, Telegram,
Facebook)

Com mensagens diretas (DMs, e-mails, status,
comentarios)

Com ajuda de afiliados

Com mini paginas simples e trafego de indicagao

0 Onde vender seu produto digital (sem complicar)
Aqui estdo os melhores canais para vender seu
infoproduto como iniciante:

** WhatsApp e Telegram

Envie mensagens diretas com sua oferta para
amigos, familiares e contatos estratégicos.

Crie uma lista de transmissao com pessoas que
tém interesse no tema.

Poste seu link nos status com frases simples e
imagens do produto.

Crie um grupo gratuito com dicas + link de compra
fixado.

iknow.click @
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@ Grupos de Facebook / Comunidades online

» Participe de grupos com o seu publico-alvo (ex:
“Maes Empreendedoras”, “"Estudantes para
Concursos”, "Renda Extra em Casa”).

e Compartilhe conteudo util + link da sua pagina ou
produto (sem spaml).

e Responda duvidas com autoridade e mencione que
tem um material mais completo.

= Instagram (mesmo com poucos seguidores)

e Use a bio do seu perfil para colocar seu link de
venda.

e Poste nos stories com prints do produto,
bastidores da criacdo, frases de dor e beneficio.

» Poste nos highlights (destaques) para deixar salvo
como “Como Funciona”, "Promo¢ao”, "Bénus”.

e Envie DM para seguidores com uma abordagem
leve e personalizada.

LINR IN BIO

iknow.click @
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‘2 Estratégia pratica para iniciantes
Use este roteiro em 3 passos para comecar a vender
mesmo com pouca visibilidade:
» Ofereca seu produto de forma leve
e Ex: “Criei um guia rapido que pode te ajudar com
[problemal. Quer ver?”
* Apresente a transformacao
e “E simples, prético, custa menos que um lanche e
ja ajudou outras pessoas a resolverem isso.”
e Envie o link com urgéncia leve
e “T& com preco promocional s6 hoje. Se quiser, é
so clicar aqui.”

Dica de ouro: Afiliados podem vender por
vocé
e Plataformas como Hotmart, Eduzz e Kiwify
permitem ativar afiliados.
e Afiliados sdo pessoas que promovem seu produto
em troca de comissao.
e Assim, outras pessoas fazem o trabalho de
divulgar — e vocé foca em criar.
#® Dica: Comece com comissdo generosa (ex: 50% ou
mais), para atrair os primeiros afiliados.
Depois, monte materiais prontos (mensagens,
imagens, videos) e envie para eles divulgarem com
mais facilidade.

iknow.click @


https://hotmart.com/pt-br
https://www.eduzz.com/
https://kiwify.com.br/
https://www.iknow.click/

30

VENDA

W O que é essencial para comecar a vender:

-4 Ter uma pagina simples de venda (Hotmart, Canva,
Google Docs ou site)

4 Um link de pagamento direto (Hotmart, Kiwify,
Cartpanda, Mercado Pago)

4 Uma mensagem clara com dor, solu¢do, beneficio
e CTA

4 Um caminho para entregar o produto

automaticamente (ex: link de download, e-mail, grupo
fechado)

Ative a VENDA na sua maquina agora
Vocé nao precisa aparecer, ndo precisa ser famoso,
nao precisa investir alto.
Vocé s6 precisa mostrar seu produto com clareza e
chegar até as pessoas certas.
A partir de agora, sua maquina esta vendendo. E o

préximo passo € multiplicar os resultados.
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ESCALA

Lucre Mais, Trabalhe
Menos

Vocé ja criou seu produto. Ja aprendeu a vendé-lo
mesmo sem seguidores. Agora é hora de ativar o
modo maquina de verdade:

E hora de escalar.

Escalar significa vender para mais pessoas, de forma
mais rapida e automatica, sem precisar repetir o
trabalho toda vez.

% O que é escalar um produto digital?

Imagine isso:

Vocé criou um eBook. Agora, em vez de vender para 5
pessoas por semana...

Vocé vende para 500 por més. Sem escrever mais
nada, sem reenviar, sem refazer.

Isso é escalar.

A grande vantagem dos produtos digitais é que vocé
cria uma vez e vende infinitas vezes.

O mesmo arquivo pode ser entregue para 10 ou 10 mil
pessoas, sem custos de produg¢do ou envio.

iknow.click
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Como escalar na pratica (sem complicagéo)
Aqui estdo estratégias simples para escalar seu
infoproduto de forma realista e acessivel:

= 1. Use plataformas que automatizam vendas
e Hotmart, Eduzz, Kiwify: elas cuidam de
pagamento, entrega e area de membros.

* Vocé so precisa criar uma boa pagina e deixar o
produto ativo.
* Quando a pessoa compra, ela recebe tudo
sozinha.
# Isso te libera para focar no marketing ou criar
novos produtos.

@ 2. Trabalhe com afiliados
e Ja falamos deles, mas agora € hora de usar com
mais forca.
* Quanto mais afiliados vocé tiver divulgando, mais
gente vendo seu produto.
* E vocé ndo paga nada antes — s6 uma parte
depois da venda.
#® Crie uma drea ou grupo para seus afiliados, com
materiais prontos para divulgar.
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$ 3. Crie uma esteira de produtos

Comece com um produto mais barato (eBook, por
exemplo).

Depois, oferega um curso mais completo, uma
mentoria ou um pacote com bdnus.

Assim, quem ja comprou uma vez tem chance de
comprar de novo.

# |sso aumenta seu lucro sem precisar buscar novos
clientes o tempo todo.

£ 4. Automatize seu funil com ferramentas simples
Mesmo como iniciante, da para fazer uma mini

automacgao:

Crie uma isca digital gratuita (ex: checklist, mini
guia) = entregue via link

Capture o e-mail ou WhatsApp do interessado
Envie uma sequéncia automatica de mensagens ou
e-mails

Ofereca o seu produto principal ao final

Ferramentas como Manychat, SendPulse, E-goi ou
WhatsApp Business ja permitem isso sem custos altos.
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~ Dica bonus: Reinvista parte do que vender
e Se vender RS 500, reinvista RS 100 em anuncios
pagos simples (ex: Instagram Ads, Facebook Ads
ou Google Ads).
* Faga um video de 15 segundos, ou um post com
frase de dor + solugdo + link.
e Aos poucos, seu produto vai se pagando — e
vendendo mais ainda.
#® Vocé pode comecgar com RS 5 por dia e testar qual
anuncio da mais retorno.

‘2 Mentalidade de maquina: pense em
multiplicacao
e Um produto digital pode virar uma renda mensal.
* Uma boa venda pode virar depoimento.
e Um cliente satisfeito pode virar afiliado.
Cada pequena ag¢do pode ser usada para alimentar sua
maquina de resultados.

Ative a ESCALA na sua maquina agora
Vocé nao precisa trabalhar mais.
Vocé precisa organizar melhor o que ja criou — e
deixar o sistema trabalhar por vocé.
Agora que sua maquina esta montada — da ideia a
escala — vocé estd pronto(a) para o ultimo mddulo.
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ATIVADA

SUA MAQUINA ESTA
ATIVADA

Vocé chegou até aqui.

Agora pare por um momento e perceba:

Vocé ja tem uma ideia.

Vocé ja sabe como transformar essa ideia em
conteudo.

Ja sabe para quem vender.

Como apresentar seu produto de forma irresistivel.
Como vender sem aparecer.

E como escalar tudo isso de forma automatica.
A sua maquina estd montada.

Agora é s6 manter ela ligada.

iknow.click @
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3¢ E o mais importante: vocé n3o precisa ser
perfeito, precisa ser real.

Muita gente que hoje vive de produtos digitais
comegou exatamente como vocé:

Sem dinheiro para investir.

Sem experiéncia no digital.

Com medo de dar errado.

E sem saber se era possivel.

A diferenca? Elas comegaram mesmo assim.

E ao dar o primeiro passo, o caminho comecgou a se
abrir.

Quem comega com coragem, chega longe com
liberdade.

Para te lembrar que é possivel

* Uma dona de casa criou um planner simples no
Canva e comecgou a vender no WhatsApp. Hoje
fatura mais de RS 3 mil por més com infoprodutos.

e Um desempregado escreveu um eBook com dicas
de como saiu das dividas. Vendeu mais de 1.000
copias usando sé grupos de Facebook.

* Um jovem sem experiéncia gravou 5 videoaulas
sobre edicdo de celular e transformou isso num
curso vendido na Hotmart.

* No6s comegamos assim.

e’
3
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Eles ndo tinham seguidores.
Mas tinham vontade de fazer dar certo.
E isso sempre vale mais que um perfil cheio.

O segredo agora é: continuar e perseverar.
Vocé ja aprendeu a base.
Agora, pratique, ajuste, melhore e repita. Estude
estratégias avancadas. Siga progredindo.
Com o tempo, o seu primeiro produto pode virar
uma colegao.
Seu primeiro cliente pode virar 100.
E sua primeira venda... pode ser o inicio de uma
nova realidade.

l\hh
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T

BONUS FINAL: Materiais para te ajudar a

comecar agora

Se

Checklist da Maquina de Produtos Digitais
() Ja escolhi minha ideia
() Sei quem é meu publico
( ) Criei meu conteudo (eBook, curso, dudio ou
outro)
( ) Montei minha oferta
( ) Criei uma pagina de venda simples
( ) Tenho um link de pagamento pronto (ex:PIX)
() Estou divulgando com estratégia
( ) Sei como escalar e automatizar
marcou todos: sua maquina esta ligada.

Lista de ideias prontas de infoprodutos que

vocé pode adaptar

Guia de receitas econdmicas para vender
Checklist para comecgar a empreender no digital
Planner financeiro para autbnomos

Mini curso de organizagao pessoal

Audiobook com frases motivacionais e reflexdes
E-book com 21 dias de habitos saudaveis
Planilha para controle de gastos domésticos
Manual pratico para comegar no marketing digital
Guia de estudos para concurso (nivel iniciante)
Treinamento basico para ganhar dinheiro com
afiliados
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%% Ferramentas gratuitas recomendadas.

*Links disponiveis

Objetivo

Escrever contetido

Criar design/capas

Gravar video ou tela

Editar video

Gravar e editar audio

Criar planilhas ou checklists

Péagina de vendas simples

Automatizar mensagens

Ferramenta

Google Docs, ChatGPT

Canva

OBS Studio, Zoom

CapCut, VN, InShot

Audacity

Google Sheets

Hotmart, Kiwify, Google Sites

WhatsApp Business, Manychat
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£ Pagina de anotacdes (versao do leitor)

Ideia principal que quero

comegar: _ _ _ _ _ _ _ __ o oo ____

Publico que desejo

alcancar: _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ o ______

Formato que vou usar

(eBook, curso, ete):_ _ _ __ ____________________
Ferramentas que mais me

ajudaram:__ _ __ _ _ _ __ _ _ __ _ _ __ ______________
Primeira agdo que vou fazer

# BONUS INTERATIVO: MINI QUIZ - Qual seu
tipo ideal de infoproduto?
Vocé prefere escrever ou falar?
» () Escrever = eBook / Planilha
e () Falar = Curso em video / Audio
Quanto tempo vocé tem por semana para produzir?
e () Pouco — Produto simples, direto
e () Mais tempo — Curso ou combo com bdénus
Vocé prefere ensinar algo ou entregar algo pronto?
* () Ensinar = Curso / Guia
* () Pronto = Planilha / Template
—> Resultado: Escolha o formato que mais aparece nas
suas respostas. E por ai que vocé comegal!

iknow.click @
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ATIVE SUA MAQUINA COM O METODO MVP
Antes de tudo: ndo complique!

O seu primeiro infoproduto ndo precisa ser perfeito,
gigante ou cheio de detalhes. Use o método MVP
(Produto Minimo Viavel) para comecar de forma
simples, rapida e com foco no essencial: entregar uma
solugdo direta para uma dor real do seu publico.

J Use seu celular
£ Crie algo util, mesmo que pequeno

Teste sua ideia com pessoas reais

Ajuste com base no que vocé aprender

% E pronto: vocé ja esta no jogo!

Esse é o segredo de quem comecga e lucra no digital:
agir com estratégia e simplicidade.

Aperte o botdo. Ative sua maquina. E lembre-se: feito
é melhor do que perfeito.

iknow.click @
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MENSAGEM FINAL

Vocé nao precisa de tudo perfeito.

SO precisa comegar e persistir.

Com o tempo, vocé melhora, ajusta, aprende.
Mas o mais dificil j& passou: vocé decidiu.
Agora, ligue sua maquina e entre no jogo.

Vocé esta pronto(a).

E a proxima histdria de sucesso... pode ser a sua.

O que achou deste Guia inicial?
Fale Conosco pelo whatsapp ou instagram.

all = ==

Infoprodutos

@ Lucrar -

Configuracbes Curtiu?

9 Ideia ce
 Conteudo (@ Comentou?
" publico (@

Oferta -
Venda -

Compartilhou?
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LINKS

Materiais complementares

Explore e Conheca todos os materiais disponiveis
em nosso blog e loja nos links abaixo e nao erre!
Acesse nossos conteldos adicionais e esteja
preparado para dar o proximo passo com
estratégias avancadas.

Conheca os Materiais disponiveis

Ki Loja Digital '@

Fique atualizado no blog

Precisando de ajuda?

Fale conosco a qualquer momento - Estamos
disponiveis para esclarecer duvidas e ajudar a
alcancar seu sucesso digital.

Acesse o site e descubra mais sobre como criar,
vender e lucrar. Fale consco pelo whatsapp.

(¢.) ik iknow.click
L) 1.4 ®

Whatsapp

iknow.click
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